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PREZENTAREA ECHIPEI DE MANAGEMENT A ROLURILOR SI ATRIBUMA
GENERALE /
APORTUL INITIAL - CAPITALUL SOCIAL=ACTIVUL PATRIMOMYA

NECESARUL INVESTITIONAL AL AFACERII

\TC g/

STRATEGIA DE COOPTARE A INVESTITORILOR
OPORTUNITATILE DE DEZVOLTARE ALE AFACERII

POTENTIALII CLIENTI
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RETEAUA DE FURNIZORI
REZULTATE FINANCIARE SI DE PREVIZIUNI FINANCIARE BE3-8 ANI
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DESCRIETI PE SCURT PRODUSUL/SERVICIUL. INCLUDETI O D
TEHNICA, MODALITATEA DE LIVRARE PE PIATA SI ALTE
CARACTERISTICI DISTINCTIVE

EXPLICATI AVANTAJUL COMPETITIV - PRIN CE SE
PRODUSUL/SERVICIU PE PIATA IN COMPARATI
PRODUSE/SERVICII?
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CARE SUNT SPECIFICATIILE TEHNICE ALE PRODUSULUI (INGREDI
DIMENSIUNI, CULOARE, MATERIALE ETC.) ESTE NECESARA O
PRODUSULUI, O TESTARE A ACESTUIA? CARE SUNT CANALEL
CUM VA Fl LIVRAT PRODUSUL CONSUMATORILOR?

ISTRIBUTIE -

DE ASEMENEA REPREZINTA UN AVANTAJ A SE PREZENTA
PRODUSELE/SERVICIILE INDIRECTE/SECUNDARE OFERITE.
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ESTE FOARTE IMPORTANT A SE IDENTIFICA CLI
VA ADRESATI, MODALITATEA PRIN CARE PRQ '/h
SERVICIILE AJUNG LA CLIENT SI MODALIT ‘,4'
PROMOVA PRODUSELE/SERVICIILE PRE /’/
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NECESARUL INVESTITIONAL DIN SUMARUL EXECUTIV
TREBUIE SA REPREZINTE REZULTATUL CALC 7/ LOR
EFECTUATE IN PARTEA DE CALCUL A COsfU

UP

Ul DE START
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CARE ESTE, ESTIMATIV, VOLUMUL NECESAR
PRODUSULUI SAU SERVICIULUI? CU ALTE ’4//"
DE MARE ESTE POTENTIALUL CUMPARAT
CUMPARATORI POTENTIALI EXISTA? 3" U ACEASTA
ESTIMARE, UTILIZATI TIPARELE DE CUMPARARE EXISTENTE

S| INFORMATIILE DE PE PIATA)



Motto:
Daca doresti ca ceva
sa fie facut,

nu spune ,,incepe!”, ci
,Vino sa facem!”




